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公司

国家火炬计划重点
高新技术企业，工信部
第一批专精特新“小巨
人”企业，致力于热转
印/RFID标识打印机研
发生产及为企业提供标
识应用解决方案。
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【记者手记】

“我们等着用你们的电子标识应用
解决方案，能不能提前安排人过来做？”
最近，重庆品胜科技有限公司（以下简
称品胜科技）技术总监罗维又收到了重
庆、浙江等地众多客户的“加急”请求。

什么样的产品会如此紧俏？
电子标识相当于设备或者产品的

“身份证”，是实现万物信息互通的基
础，广泛应用于智能仓储、资产管理、人
力资源管理等领域。与之相对应的标
识应用市场，如今已成为一个竞争激烈
的“大赛道”。

品胜科技研发生产的、作为其标识
应用解决方案组成部分的热转印/
RFID 标识打印机在市场上广受欢
迎。在国内80%以上热转印/RFID标
识打印机市场(以下简称电子标识打印
机)被斑马、贝迪、霍尼韦尔等国外品牌
占据的情况下，品胜科技产品在通信、
电力等细分市场的占有率竟然超过
60%，是细分市场上当之无愧的“一
哥”。

品胜科技为何能“异军突起”？记
者就此进行了探访。

全球率先实现
手机App连接标签打印机

随着智能手机的普及，公司经
营收入迅速从 2014 年的 4000 万元
飙升到2017年的2亿元

品胜科技成立于2006年，最初是
代理销售美国一家企业的标签打印机，
专做通信市场。2010年，开始研发可
以用手机App打印的便携式标签打印
机。

当时，智能手机刚出现不久。品胜
科技发现，市场上全是台式标签打印
机，比较笨重。而通信基站分布广，基
站维护人员每天带着笔记本电脑和台
式标签打印机工作非常不便，可以连接
智能手机App进行打印的便携式标签
打印机前景广阔。由此，品胜科技牵手
重庆邮电大学、西南大学，着手研发硬
件和软件。两年后，一款手掌大小的标
签打印机和配套的App问世，通信基
站维护人员得以“轻松上阵”。

全球第一家开发出能连接手机的
标签打印机的企业诞生了。这个“第
一”，为品胜科技带来了一大波红利。
随着智能手机日渐普及，便携式标签打
印机的魅力凸显，公司经营收入快速攀
升：2014年 4000万元，2015年 6000
万元，2016年1亿元，2017年2亿元。

但好景不长。2017年后，随着另
外三四家企业进入，便携式标签打印机
市场很快出现同质化竞争，价格战愈演
愈烈。受此冲击，品胜科技尽管不遗余
力在通信行业之外拓展电力、医疗和交
通等行业市场，但收效甚微。

如何闯出一条新路？由于以前做
的是传统标签打印机，公司掌舵人决定
紧随智能化浪潮放手一搏，转型开发电
子标识打印机。2018年，品胜科技成
立物联网公司，组建技术团队攻关该项
目，并取得初步成功。

面临困境再创新
产品从没人买到不愁销
最高单价超 4 万元，整个行业

为之震惊：怎么卖得出去？事实上，
这一担心是多余的

然而，新产品出来后却卖不出去。
经市场调查，他们找到了原因：企

业进行智能化转型升级，在标识应用方
面需要的是一整套解决方案。如果只
有电子标识打印机而无与之相匹配的
标识应用系统，企业的标识应用就无法
落地。

形势所逼，品胜科技不得不作出新
的选择：在做硬件产品的同时开发标识
应用系统，为企业提供标识应用解决方
案。

2018年下半年，标识应用解决方
案初步开发成功。

但在使用过程中，因硬件产品和系
统技术不成熟，出现了系统识别条码准
确率不高以及漏读、误读等问题，产品
卖不出去。为突破困境，公司高薪挖来
技术人才，通过优化算法、应用新的电
子标识天线技术，着力提升软硬件产品
质量。

2019年上半年，品胜科技成功解
决了前述问题，并以高出行业同类产品
的价格售卖电子标识打印机。其最低
单价为700元左右，最高单价超出了4
万元。

整个行业为之震惊。有不少人质
疑：如此高的价格，怎么卖得出去？

事情的发展却正好相反。2019

年起，随着企业智能化改造升级对电
子标识应用的需求日渐增大，品胜科
技的产品很快在电力、通信等行业打
开了市场，销售业绩呈现出几何倍增
的势头。

到2021年，其电子标识类解决方
案（包括电子标识打印机及相关耗材、
软件和服务）销售额由2018年的200
万元攀升至1.3亿元，产品被华为、国
家电网、中国移动、重医附一院和农业
银行等200多家单位广泛应用于智能
仓储、资产管理、人力资源管理等领域。

今年以来，品胜科技又拿到了大量
订单，预计电子标识类解决方案销售额
全年将突破2.5 亿元，继续实现同比
100%的增长。

锁定需求
独树一帜形成竞争优势
针对各行业不同应用场景研发

专用产品，加上技术创新，大幅提升
了竞争优势。以电力公司的智能仓
储为例，30秒可完成90个电表的扫
描出库工作，效率是之前的90倍

“品胜科技的核心竞争力还在于抓
住了细分市场的需求。”罗维解释。

原来，在开发电子标识打印机的过

程中，他们调查发现，不同行业甚至同
一行业的不同应用场景，对标识应用的
需求有所不同。而当时整个标识行业
都是做的通用型电子标识打印机，行业
针对性不强，因此不少客户使用起来总
感到不太顺畅，希望能买到针对性强的
产品。

品胜科技高层意识到，针对各个行
业的不同应用场景研发专用型电子标
识打印机，不但能更好地迎合行业需
求，还能与同行形成错位竞争。

于是，品胜科技利用多年来在传统
标签领域积累的经验，研发出了专用型
电子标识打印机。

独树一帜的产品和模式，再加上前
述软硬件产品技术问题的解决，让品胜
科技形成了自己的强大竞争优势：电子
标识读取准确率从最初的85%提高到
了99%，远高于行业90%的水平。同
时，标识应用解决方案大幅度提高了智
能仓储等应用领域的工作效率。

以电力公司的智能仓储为例：在工
人手持RFID读取器扫描电表上条形
码的传统操作模式下，30秒才能完成
一个电表的出库工作。而运用品胜科
技的电子标识应用解决方案，30秒可
完成90个电表的扫描出库工作，效率
是前者的90倍。

品胜科技：从“全球率先”到细分市场第一
针对不同应用场景研发专用产品，电子标识类解决方案销售额今年预计突破2.5亿元

重庆日报记者 黄光红

企业要实现更好的发展，不能
被动地等待机会，而要用超前的眼
光捕捉机遇，找准市场需求，主动出
击。尤其在遭遇发展困境时，更应
如此。

品胜科技的成长之路无疑是一
个好的典型：无论是在企业发展初期
率先在全球研发出可用手机App连接
的标签打印机，还是后来在行业独树
一帜开发专用型电子标识打印机，都
体现出了其以超前眼光精准捕捉机

遇和市场需求的能力。
当然，这只是品胜科技能够成长

为专精特新“小巨人”企业的重要原
因之一。我们还看到，在产品遭遇销
售困境时，品胜科技除了千方百计寻
找新的市场需求点外，更迅速把想法
变成了行动，这显然不是单靠有眼光
就能做到的。

品胜科技的例子告诉我们，企业
依靠“眼光+过人的魄力”，才能以市
场需求为导向，抢占市场先机。

有眼光有魄力，才能实现更好发展
黄光红

▲品胜科技生产的各
种便携式标签打印机。

▲重庆品胜科技有限
公司生产线，工人正在忙
碌。

本版图片由重庆日报
记者 郑宇 摄


