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□本报首席记者 杨骏

不久前，比亚迪公布了新能源汽车销量数
据——1-9月，销售新能源汽车337579辆，同比
增长204.29%。9月单月，其新能源旗舰车型

“汉”单月销售10248辆，实现连续6个月销量正
增长。

比亚迪能在新能源汽车领域取得骄人成绩，
“刀片电池”功不可没。然而，鲜为人知的是，这
块业界闻名的“刀片电池”，“出生地”就在位于重
庆璧山区的弗迪电池工厂。

现状
动力电池产业“从无到有”

目前，新能源汽车主要包括混合动力、纯电
动、燃料电池电动、其它新能源等类型。电动汽
车是其中的主力。

相比燃油汽车，电动汽车不再将燃料作为动
力源，它的核心“三电”，即电池、电驱、电控。电
池是动力源，相当于发动机；电驱是传动机构，负
责汽车的驱动、倒车等功能；电控类似于变速箱，
其性能直接决定电动汽车的加速、最高速度等性
能指标。

比亚迪的“刀片电池”，便是动力电池中的
佼佼者。这款电池于2020年发布，因长度长、
厚度薄而获名“刀片电池”。它的空间利用率比
传统电池提升50%。同时，“刀片电池”通过了
难度堪称动力电池界“珠穆朗玛峰”的“针刺测
试”，安全性得到验证。也因此，其市场反应和
口碑都非常好，不少汽车品牌都向比亚迪投去
了橄榄枝。

“刀片电池”的诞生，重庆弗迪电池工厂扮演
了重要角色——既是“刀片电池”的首发地，也是
全国最大的“刀片电池”生产基地。

“我们有数以百计的机器人，遍布生产车间、
工序、条线的高精度传感器，还有符合标准的品
控体系，这些实现了工厂的自动化、信息化、智能
化，也让‘刀片电池’生产高效、稳定。”重庆弗迪
锂电池有限公司总经理田维浩说。

目前，重庆弗迪电池工厂已达到了20亿瓦
时生产能力，后续还将增加产线，将“刀片电池”

产能扩大到35亿瓦时，远超预期规划的10亿瓦
时。放眼全国，其产能数一数二。

“这个工厂，让重庆动力电池产业实现了从
无到有。”市经信委相关负责人说，重庆虽然布
局新能源产业多年，也在积极完善全产业链，但
一直缺乏动力电池的企业。重庆弗迪电池工厂
的落户投用，填补了这个空白。

实现了“从无到有”，重庆动力电池产业迎来
“接二连三”。今年8月，国内最早从事新能源车
用、储能用锂离子动力电池，及电池的关键材料
研发和产业化的企业——荣盛盟固利与渝北区
签约，将在重庆落户荣盛盟固利动力电池智能制
造基地，规划用地750亩，总投资约50亿元，达
产后预计总产能不低于10亿瓦时。

今年9月，赣锋锂业控股子公司江西赣锋锂
电科技有限公司与两江新区正式签约，前期将投
资54亿元，在重庆建设赣锋新型电池科技产业
园及先进电池研究院。协议显示，赣锋锂电将在
渝建设约10亿瓦时锂电池生产制造基地，并为
固态电池的技术更新、产品迭代提供技术支撑。

问题
核心配套仍是短板

有了电池产业，重庆新能源汽车产业链算是
补上了最关键的一张拼图。但从整体上看，电池
等核心配套项目较弱，仍是重庆电动汽车发展的
短板。

据了解，目前，除了比亚迪之外，重庆几乎所
有新能源汽车的电池，都是向其它厂商购买。虽
然也有汽车品牌商尝试自行研发、生产，但最核
心的材料电芯也是购买的。

“工艺和技术太复杂了，不是短时间能够掌
握的，需要投入很多资金和时间成本才能达到效
果。”金康汽车相关负责人说。长安新能源方面
则表示电池的电芯方面是与国内优质企业进行
战略合作。

除了少数自行研发的企业和引进的三家动力
电池企业外，重庆几乎没有动力电池本土企业。
动力电池的本地供应不能满足需求，是制约重庆

电动汽车发展一个的重要因素。弗迪电池厂生产
的“刀片电池”，目前也主要是供给自家车型使用。

放眼全国，整个业内拥有成熟技术的企业也
并不多。

“有些企业，看似技术很好，样品指标也很
高，但问到产能和交付时，就要打一个问号了。”
市经信委相关负责人则表示，这样的企业，汽车
企业不敢贸然让其进入供应体系，政府层面也不
敢贸然引进。

业内人士透露，除了动力电池，重庆在电驱、
电控方面的配套企业也比较弱。重庆本土新能
源车企，大多是从传统车企转型而来，他们更擅
长的是变速箱、底盘等传统三大件，虽然近年来
在新能源汽车领域投入大量资金进行研发，但核
心配套项目尚待培养。

目标
两年实现三电本地化率超50%

面对问题，重庆积极强弱项补短板。当前，

重庆高新区正在建设重庆车辆检测院的电池安
全实验室。项目建成后，将填补西南地区乃至国
内空白，解决新能源汽车整车及车载电池企业的
安全性试验研究需求。

今年5月，力帆首次展示了自己的电池更换
技术。此举释放了两点信号：一是力帆已经具备
了高质量换电车型的量产能力；二是与换电车型
营运配套的设施也已经顺利在重庆落地。除了
力帆之外，长安新能源也在布局换电站。

此外，重庆正在申报由工业和信息化部、国
家能源局联合组织开展的新能源汽车换电模式
应用试点，致力成为国家新能源汽车换电模式应
用试点的重要推动者。

“企业布局很看重一个城市所具备的优势，
在这一点上，重庆还是有一些话语权的。”市经
信委相关负责人表示，重庆是汽车生产、制造大
市，有长安等知名品牌，也有很好的市场支撑，
这是吸引重庆吸引动力电池企业落户的重要筹
码。

同时，重庆在相关政策方面也给予了很多支
持，比如基础配套、流通领域，鼓励公共领域应
用，国家级检测机构等，这也能够让更多动力电
池企业将眼光移向重庆。

基于此，重庆正在制定的汽车产业“十四五”
规划，针对目前新能源汽车动力电池等领域的问
题，也将提出可行的政策与举措。

“重庆对所有三电领域的布局，已有了清晰
的规划。”市经信委相关负责介绍，重庆的目标
是，到2023年，集聚国内外知名新能源动力电池
企业5家，电机企业5家，电控企业5家。动力电
池年生产能力达80亿瓦时，电机、电控年生产能
力达 100 万套，三电系统本地化配套率超过
50%。

此外，长安新能源总经理杨大勇还建议，
围绕动力电池形成一个完整产业链，比如电池
回收利用。他表示，长安新能源做过一个初步
测算，一块新的动力电池中，有70%的贵重金
属可以从旧电池中提炼出来，通过回收循环使
用的方式，可以实现电池的成本与环保双赢。
未来，电池回收将成为朝阳产业，重庆可以瞄
准发力。

重庆邮电大学先进制造工程学院教授郑
太雄也有类似想法。他建议，重庆可以结合引
资、引智和引质，在重庆建立废旧电池回收处
理企业，加快推进废旧电池回收、处理、再利用
的产业链条的建立，形成新的产业经济增长
点。为新能源汽车发展，营造一个更为完善的
产业生态。

重庆动力电池产业实现“从无到有”到“接二连三”
正在制定的汽车产业“十四五”规划，针对新能源汽车动力电池等领域已有清晰规划

②

▲图为“刀片电
池”。
（弗迪电池工厂供图）

▶重庆弗迪锂电
池有限公司，工人正在
负极生产线上操作收
卷工序。（资料照片）

通 讯 员 熊 浩
摄/视觉重庆

侦查每一个细节的甘华林侦查每一个细节的甘华林

甘华林：从警10年练成刑侦能手
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从警10年，他成为刑侦能手。10年
里，他先后获评“全国优秀人民警察”“重
庆市第六届先进工作者”荣誉称号，荣立
个人二等功1次、三等功2次，记嘉奖1
次。今年，他执行公安部部署在全国开展
的“团圆行动”，感动了整个黔江城。他就
是35岁的共产党员、黔江区公安局刑侦
支队二大队大队长甘华林。

刑侦能手坚持一查到底

走进甘华林的办公室，映入眼帘的
是一个个档案袋摆放在桌子上，同事龚
江飞与他一起忙碌着：翻阅资料，网上
对比线索……

2011年，甘华林加入公安队伍成
为一名警察。入警之初，无论在哪个岗
位，他都虚心地向身边同事请教，只要
有案子就主动参与，坚持认真学习，慢
慢地学会了如何破案。在办案之余，他
还坚持阅读大量法律书籍，对伤害案
件、盗窃案件和杀人案等进行分类专门
研究，不断提高业务水平。十年磨一
剑，甘华林如今已是一名出色的刑侦能
手，凭着一查到底、一丝不苟、一往无前
的冲劲和韧劲，他成功地参与侦破400
余件刑事案件，抓获犯罪嫌疑人300余
名，为人民群众挽回经济损失100余万
元。

“哪个案子都不小，从我们警察角
度看来某些可能是小案子，但是对群众
来说，都是他们的大事。”所以，不论案
子大小，甘华林都坚持一查到底，绝不
放过。

2016年9月，黔江城区发生一起
“很小”的盗窃案。一名女子假装买鞋，
趁机将鞋店收银台上的手机盗走，甘华
林在调查中了解到该女子盗走手机后
迅速坐上一男子的摩托逃走。凭着侦
查经验，他判定这是流窜作案，而进一
步调查发现重庆多个区县都有类似案
件发生。通过深入侦查，甘华林和同事
最终将这对作案的夫妻抓获。经查实，
夫妻俩盗窃20余次，涉案金额达10万
元。一个小案子，最终办成了大案子。
这个经典的案例，一直被支队同事们称
赞和学习。

案件侦破坚持一丝不苟

2015年8月，在正阳街道辖区发现
一具高腐白骨化女尸，其死亡时间距尸

体检验时间很长。本着对生命的尊重
和敬畏，甘华林组织人员以现场为中
心，对周边失踪失联女性作了细致的排
查走访，发现冯家街道的李某于5个月
前失联，其丈夫伍某形迹可疑。

随后，刑侦支队立案侦查，将犯罪
嫌疑人伍某传唤到公安机关。伍某到
案后，对其杀害妻子的犯罪事实拒不
交代。甘华林与同事一起，毫不气馁，
调整审讯思路，广泛收集固定证据，不
放过一点蛛丝马迹，最终突破伍某口
供，还原了犯罪事实真相，保证了诉讼
顺利进行。这些年来，甘华林先后牵
头成功破获了公安部督办的“7.12网
络贩卖枪支案”“金溪瓦房沟非法采矿
案”“邹阳春故意杀人案”“李方生被杀
害案”等对社会影响恶劣的案件。

电信网络诈骗是一种高度智能
化、产业化的犯罪形式，群众防不胜
防，公安机关打击难度大，追赃挽损难
度大，群众反映强烈。面对新情况新
问题，甘华林没有回避，选择迎难而
上，将侦破电信网络诈骗案件作为硬
骨头来啃。近几年，他牵头破获了20
余起电信网络诈骗案件，抓获犯罪嫌
疑人60余名，涉案金额100万余元，为
群众挽回经济损失50余万元。

“团圆行动”感动一座城

1995年3月5日。“我那天感冒了，
发烧，周身无力。”谢凤菊说她吃了退烧
药，就迷迷糊糊地睡着了。哪知道这一
睡，就错过了接与同伴玩耍回家的儿子
汪瑞的时间。等到天黑，儿子也没有回

家。谢凤菊夫妇慌了神，围着体育场找
了一天一夜，却一无所获。

为了寻找儿子，谢凤菊夫妻俩将小
女儿寄养在亲戚家后，便背起行囊出发
了。贵州、四川、河南、山西、湖北，每到
一处，夫妻俩边打工边寻找儿子，每次满
怀希望出门，却总是抱憾而归。

今年初，公安部部署了“团圆行动”，
黔江区公安局通知谢凤菊夫妻再次采血
入库。而正是这一次采血，带来了转机。

陈松才在公安部的抖音号上看到
“团圆行动”这个信息之后，便在下面留
言，公安部就把这个线索推送给陈松才
的居住地江苏泰州市公安局。

原来，2021年5月，在千里之外的江
苏泰州，有个名叫陈松才的32岁男子，在
网上寻找亲生父母。陈松才记得，他离家
时6岁，家乡是黔江，每次回家要坐渡船，
妹妹名叫小雪。这些记忆碎片，和谢凤菊
夫妻这边的信息高度吻合。于是，两地警
方分别采集了双方的血样。经过DNA
比对，结果出来了：江苏的陈松才，就是谢
凤菊夫妻失踪26年的儿子汪瑞!

2021年6月21日，离散26年的汪瑞
一家终于团圆，感动了整座黔江城。“儿子
终于不再是我包里的照片了，而是活生生
地站在了我的面前。”谢凤菊激动地说。

甘华林和江小峰、骆鹏程等同事一
道，肩负“寻人”重任，坚持不懈，多次梳理
案件，比对信息，不放过任何一个线索和细
节，自今年1月公安部“团圆行动”开展以
来，找回了4名失散儿童与家人团圆。

潘锋
图片由黔江区公安局提供

“双11”将至，消费市场也将迎来
新一轮的热潮。实际上，这个由天
猫、淘宝发起的购物狂欢节，早已从
线上狂欢发展到线下联欢。

近年来，在互联网电商的影响下，
不少实体零售商纷纷向线上转型，完
成线下线上融合的“新零售”模式，并
用更优质的商品组合、更新的玩法体
验、更多的互动平台，重构“人、货、
场”，试图引领消费者重返实体店。

借着“双十一”这个超级热点，我
市最大的实体零售商—重百新世纪
百货也将于11月4日正式开启一年
一度的“疯抢节”大型促销活动，计划
掀起年终消费旺季的第一波攻势。

最强锦鲤拉开“疯抢节”序幕

日前，一款名为“疯狂吃豆豆”的
小游戏在微信朋友圈刷屏，玩家参与
游戏互动，即有机会获得重百集团四
大业态（百货、超市、电器、汽贸）价值
超2万元的独宠好礼，其中包含：价
值10660元的吉盟金750钻石吊坠、
价值7999的罗莱鹅绒被、价值5000
的一年量的油米奶纸、全年的汽车保
养、冬日必备家电两件套等礼品，游
戏积分还可兑换线下重百集团四大
业态惊喜好礼。

事实上，如此霸气十足的“锦鲤”

福利正是由重百新世纪百货为“疯抢
节”大促而推出的开胃菜。据透露，
作为百年重百购物节的高潮，本届

“疯抢节”依旧延续了往年年终大促
的基因，不仅继续联动了重庆、四川、
贵州三大区域共计53家重百、新世
纪百货门店同步开展，实现多店布局
造势，使品牌效应得以最大化。同
时，还推出如重百云购直播专场、百
年重百专享拼拼团、云闪付抢50元
全场券等各式新零售消费场景，进一
步推动重百的数字化转型。

“线上个性化体验加上线下场景
化的感染，消费过程就会变得更有层
次感。目前，线上线下的价格差已经
没有太大的差距，但实体商业的体验
却是电商所缺失的，这也是近几年重
百新世纪坚持推动数字化转型，致力
于打造全新购物体验的根本原因。”
重百百货事业部相关负责人表示，随
着消费者购物行为的改变，线上线下
不再是敌对竞争关系，而是互补关
系，实现双向闭环引流，消费者也逐
渐向线下转移。

年终大促尽掏“压箱底”优惠

全场3折起、2万独宠好礼、3000
万元疯抢节专项补贴、超百万云闪付
独家补贴……随着百年重百购物节
进入高潮阶段，重百新世纪也拿出了

“压箱底”的优惠。
据了解，为了积极迎战“双十一”

大战，各大品牌商也诚意十足，让利
到底，保证货源充足。而重百新世纪
百货也在厂家让利的基础上，再追加
补贴，扩大力度，不仅即买即享，无须
熬夜、预购，购买还能享受美肤课堂、
修眉、化妆、护理等线下优质服务。

以重百新世纪百货最具优势的化
妆品类为例。原价值1060元雅诗兰
黛小棕瓶眼霜15毫升(加赠小棕瓶眼
霜5毫升×3)，在重百新世纪百货只要
480元（云闪付独家补贴50元）。如原
价值1791元娇韵诗双萃精华50毫升
（赠品双萃焕活修复精华20毫升＋焕
颜紧致精华水50毫升＋焕颜弹力晚霜
15毫升），重百新世纪百货则只要766
元（云闪付独家补贴50元），这比许多
电商平台上的价格还低了不少。

“原本计划在某电商平台上购买
的兰蔻菁纯眼霜20毫升，电商售价
1080元，现在参加‘疯抢节’活动，通
过云闪付抢补贴，只需868元即可入
手，还送了一堆中小样。”新世纪百货
世纪新都VIP顾客刘女士坦言，这样
的叠加打折活动确实诱人，也吸引了
身边不少好友出手。

据悉，为感谢广大消费者多年来
厚爱，重百新世纪百货在线上官方小
程序“重百云购”以101元的超低价
限量发售1299元百年重百&吉盟珠
宝限定款胸针，全国限量5000件。

汪正炜
图片由重百大楼股份有限公司百货事业部提供

重百新世纪“疯抢节”启幕
3000万元专享补贴激活年终消费活力

重百新世纪百货“疯抢节”活动正式启幕

重庆百货总经理何谦为“疯抢节”打call


