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出生改善时代，又乘上龙洲湾
发展的高速列车，电建洺悦城占尽
了天时地利，但能够赢得购房者青
睐和市场认可的核心因素，还是产
品自身所拥有的价值。

据了解，电建洺悦城的造城理
念在于公园城市，而公园城市的理
念核心又在于“人”。为了满足人们
对美好生活的向往，打造人人向往
的宜居环境，电建洺悦城自身打造
了140亩亲水公园中庭，整个亲水
公园拥有2公里原生水系，并配建了
5.5公里绿氧环道、23个艺术景观。

有湖畔、廊桥、慢跑道、亲子互

动设施……可以想象居住在这里是
怎样一种生活体验。上班族，每天
晚饭后去公园散散步，坐在长椅发
发呆可以缓解快节奏的生活；对孩
子而言，公园就是一座免费的自然
游乐园。而喜欢运动的人，公园就
是一座健身房，戴上耳机，随着音乐
的节奏在公园的缓跑小径上晨跑。

当业主走出大门，一路之隔便
是待建的龙湖山体公园，电建洺悦
城内外皆有公园。

而对于生活在都市中的人来
说，交通便捷也不可或缺。电建洺
悦城洞察到重庆人的择房痛点，项

目位于轨道交通3号线鱼胡路站旁，
与龙洲湾枢纽站仅一路之隔。

更值得一提的是，项目毗邻龙洲
湾商圈，万达广场、旭辉乐活城、凤凰
广场三大购物中心环绕，吃喝玩乐购
一城尽享；近距离享巴南人民医院新
院区，周边医疗配套极尽完善。

总而言之，电建洺悦城的出
现，为改善型需求的人群带来的更
好更多的选择。天时地利人和齐
聚，也就构成了电建洺悦城热销的
基本逻辑。
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业绩一路长虹 勇夺区域销冠

解读电建洺悦城持续热销背后的密码

凭借“百万方都市生活大
城”“核心区域公园大城”等标
签，电建洺悦城业绩持续热销一
路飘红,在群雄逐鹿的龙洲湾片
区，可以说是当仁不让的一枝独
秀。

深入洞察可以看出，除了区
域利好和项目自身优势加持外，
电建地产的品牌实力，也为电
建·洺悦城的热销注入了内在基
因。

中国电建是中国水利水电
行业的领军企业和享誉国际的
第一品牌，是世界最大的水利水
电工程——三峡大坝的承建
者。8月10日，《财富》杂志公布
了2020年世界500强榜单，中
国电建排名再创新高，位列榜单
第157位，较去年排名跃升了4
位。

作为中国电建的全资子公司
的电建地产，是国务院国资委批准
的首批16家央企地产企业之一。
电建地产传承中国电建国匠基因，
以“三峡品质”作为产品价值追求，
重点布局了4个一线城市、8个重
点二线城市及其他战略支持区域，
形成了“4+8+N”的战略布局。以此为依托，
电建地产打造了“泷悦、洺悦、泛悦、澋悦”四
大产品系，从不同需求出发为当地居民筑造
精品建筑，助力区域经济腾飞。截至目前，电
建地产已经在28个城市深挖耕耘，开发了
110余个项目，服务了近10万户业主。

2017 年 8 月，电建地产首次进入重
庆。短短3年时间，在重庆斥资87亿元，通
过招拍挂拿地820亩，累计建筑体量153.61
万平方米，项目分布龙洲湾、西永、大石坝、
彩云湖、大学城等城市核心板块，打造洺悦
城、泷悦华府、洺悦芳华、洺悦府、洺悦国际
5个品质项目。

虽然电建地产进入重庆时间并不长，但通
过其在全国的品牌影响力，快速获得市场认
可，已成为重庆打造高品质人居的标杆品牌。

业绩一路长虹，夺得巴南2020年1-7
月销量冠军……亮眼的业绩背后，是市场对
电建洺悦城的青睐与认可，更是对电建地产
持续精耕城市、匠心打磨产品最好的肯定。

电建洺悦城的热销绝非偶然。以强大
的品牌实力为支撑，踏准城市发展步伐、深
入洞察改善需求、持续精耕产品，这就是电
建洺悦城持续热销的秘籍。

相信作为南重庆百万方公园改善大城，
电建洺悦城未来也必将以大城雄心约束自
我，用高标准建筑、景观要求磨砺己身，致力
为区域高端人居带来一处城市封面级作品，
引领区域高端人居崛起。

今年初，受新冠肺炎疫

情影响，重庆楼市开局不利，

但在诸多政策利好助推以及

房地产行业共同努力之下，

重庆楼市快速复苏，表现出

健康平稳的良好态势。

从克而瑞近日发布的重

庆 1-7 月房企业绩数据来

看，品牌房企在核心区域的

大盘凭借配套、产品等综合

优势，率先突破疫情影响。

以融创文旅城、电建洺悦城、

华侨城等为代表的热销大盘

项目，长期占据区域周、月度

销售榜单前列，形成非“城”

勿扰的独特景象。

其中，尤为值得关注的

是重庆巴南的“销冠”大盘电

建洺悦城。数据显示，电建

洺悦城持续热销，1-7月商

品住宅累计成交 138.78 万

平方米，冲进重庆销量前五，

勇夺巴南销量冠军。

在竞争白热化的重庆楼

市突出重围并一路长虹，电

建·洺悦城持续热销背后，到

底有着怎样的逻辑？

近年来，在城市均衡发展的大格
局之下，重庆向南的步伐已然加快。

巴南依托西部陆海新通道战略
的区域发展优势，城市建设收获更
多红利：交通方面，正加快推动“四
铁四高四轨道”等重大交通设施建
设；产业正从巴南制造转型为巴南

“智造”……崛起的巴南前景被持续
看好，成为近年来房地产热门区域
之一。

据观察，近两年来，巴南无论是
在土拍市场，还是新房市场表现都非

常亮眼。数据显示，2018年-2019
年，巴南区新房成交量排名均居主城
各区第一位。

重庆是一个多组团多中心的城
市。随着2009年巴南区政府迁至龙
洲湾，龙洲湾逐渐崛起成为一个新的
区域中心，随之迎来了新的发展。
11年之后的今天，龙洲湾早已聚集
了重庆南部最优质的资源。

早在2013年，龙洲湾便被定位
新一轮城市商圈，与渝北嘉州、渝中
大坪一起增设为主城核心商圈。如

今，龙洲湾城市商圈开始兑现，区域
内有万达广场、旭辉乐活城、华熙
LIVE、汉海极地公园等商业体，成为
巴南的商业娱乐中心。除此之外，

“一环、一隧、一枢纽”“两轨”（轨道2
号线、轨道3号线）“三纵、四桥”的立
体交通配套，以及优质的教育、医疗、
休闲等配套也逐年完善，巴南新中心
名副其实。

相比其他区域，龙洲湾最大的优
势在于所有的配套均已实现，所见即
所得。

巴南龙洲湾区域飞速发展的同
时，在追求“高质量发展，高品质生
活”的当下，购房者消费水平提升、
消费观念不断转变，改善需求激增，
改善时代崛起。

优势尽显的龙洲湾，自然承担
起区域改善重任，构建起新一轮品
质生活带，吸引了电建、碧桂园、龙
湖、保利等20余家知名房企布局，诸
多高端项目聚集于此。其中，市场
表现格外抢眼的便是百万方公园大
城——电建洺悦城。

2017年，电建地产首进重庆，同
年8月以27.4亿元摘得巴南龙洲湾
227亩地；2018年1月，又在该地块
旁边以25.1亿元摘得258亩地，整
合成稀少的485亩超大地块。纵观
目前重庆中心城区范围内，核心商
圈旁很难再有新项目出售，即使有
个别新盘，也都是体量很小的项
目。在这块珍稀的土地之上，电建
地产到底如何作为？

踏准了龙洲湾快速发展期的电
建地产，将入渝首个“洺悦系”产品

——电建洺悦城，落子龙洲湾板块，
匠心打磨成了核心商圈旁的稀缺百
万方高品质公园大盘，带来了符合
新时代居住需求的高品质产品。

众所周知，高品质大盘的号召
力往往高于市场平均水平，电建
洺悦城的面世，为龙洲湾区域的
改善市场带来了重磅力量。业内
人士表示，电建地产不仅抓住了
城市发展的脉搏，同时也加速了
区域的蝶变，开启了南重庆改善
大盘时代。

“热”风往“南”吹 龙洲湾核心价值凸显

改善需求崛起 公园大盘助力区域蝶变

丰富的全能大盘配套 打造高品质人居新标杆
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电建洺悦城（效果图）

电建洺悦城公园平墅（效果图）

电建洺悦城亲水公园（效果图）

电建洺悦城大盘鸟瞰（效果图）


