
【老吴看西洽会】

区县新闻中心 63907172 视觉影像新闻中心 63907227 报纸编辑中心 63907186/63907179（传真） 新重庆客户端（融媒体编辑中心）63907249 全媒体营销中心 63907707 63907714

44
20252025年年55月月2323日日 星期五星期五

责编责编 赵本春赵本春 美编美编 乔宇乔宇

本报讯 （新重庆-重庆日报记者 黄光红）5月22日，
记者从中国（重庆）-泰国经贸投资与金融合作发展大会暨企
业对接活动上获悉，2024年，重庆与泰国进出口总额达到
220亿元，同比增长35.9%；重庆对泰国实际投资2086万美
元，同比增长9倍。

据统计，今年一季度，重庆与泰国进出口总额达58亿元，
同比增长18.7%。重庆直飞曼谷航线加密至每周28班，成为
重庆频次最高的国际航线。

活动中，重庆和泰国互抛橄榄枝，寻求进一步合作。泰国
方面，重点企业发布了合作需求，涉及金融、工业区、农产品、
港口运营、影视制作等领域。重庆方面，沙坪坝区、重庆保税
港区开发管理集团、重庆国展实业公司、重庆国际物流枢纽公
司、陆海新通道运营公司进行了合作机遇推介。

作为本届西洽会的主宾国，泰国展团以“传统+创新”双
主线亮相西洽会，展陈内容既有化妆品、热带水果、旅游目的
地等经典元素，也涉及医疗旅游、金融服务、工业地产等新领
域。泰国外交部部长助理拉丽婉·甘查拉扎莉表示，当前，泰
国正着力打造“区域性医疗康养中心”，希望通过西洽会与重
庆企业在医疗旅游、跨境康养等领域建立合作机制。

重庆去年对泰国投资增长9倍
双方互抛橄榄枝寻求更深合作

■新重庆-重庆日报记者 邱小雅

“我们在江津做调味品，江津的花椒很有名哦，有兴趣了
解吗？”

“来，加个好友，合作起来！”
5月22日下午，2025“渝品云集”电子商务资源对接大会

暨新电商全域资源甄选会（以下简称电商资源对接大会）在重
庆国际博览中心举行，700家品牌企业现场为商品吆喝，全国
头部电商平台及100余家MCN到场选货。

当天下午1点，资源对接环节还未正式开始，不少商家和
达人就已经交流过几轮了。

“我们今天早上9点就过来了，已经和几大头部平台和主
播达成了初步意向，加了20多个达人的微信，还有最近走红的
卤鹅哥。”宜简电商部经理陈德欢告诉记者，去年企业通过市商
务委举办的618电商资源大会对接上了东方甄选，新品薄荷水
一上线就卖爆了，全年的线上渠道销量增长了近50%。

记者注意到，现场不只是重庆本地商家，还有不少云贵川
和新疆等西部地区的企业也来到现场，以线下面对面的方式，
促成线上“云”与“云”的合作。

电商资源对接大会现场还发布了“渝品云集”电子商务公
共品牌，将携手四川、云南、贵州，共同打造数商协同网销爆款
计划，运用数字化手段推动品牌与品牌、企业与企业之间互联
互通，做优做强。

市商务委相关负责人表示，近年来，重庆电商发展势头迅
猛，截至2024年底，重庆电商企业总数达到10.37万家，网络
店铺73.3万家，成功培育了4家国家级电商示范企业和5个
国家级电子商务示范园区。未来将加快商务领域数字化转
型，让传统产业在数字赋能中焕发新活力。

电商资源对接大会
为西部地区商家扩大朋友圈

本报讯 （新重庆-重庆日报记者 周盈）5月22日下
午，广东省商务厅与重庆市商务委共同举办“粤贸全国”2025
粤渝经贸合作交流会。记者获悉，广东省商务厅组织了超过
150人的经贸代表团参加第七届西洽会，达成投资、贸易合作
超20亿元，涵盖智能家电、日用家居及文创产业等领域。

本届西洽会，广东省以“粤贸全国 粤品粤靓”为主题，搭
建了300平方米的广东馆，汇聚广汽集团、陈李济、华之术、小
未科技、佳霖食品等43家知名品牌和中华老字号企业。参展
展品100多件，涵盖新能源汽车、智能电子消费品、优质广货、
岭南特色等领域。

“近年来，在共建‘一带一路’倡议指引下，众多大湾区的
企业、世界各地的企业通过广东，走进西部、落户重庆；无数重
庆产、重庆造的产品通过广东，走出西部、卖向全球，可以说粤
渝合作就是陆海内外联动、东西双向互济的生动诠释。”会上，
重庆市商务委总经济师余朝洪说。

广东省商务厅蒙小亮副厅长表示，广东与重庆的合作是
落实国家战略、服务全国大局的关键落子，更是区域协同发展
的必然归宿，希望两地在互利共赢中实现更好发展。

渝粤达成投资贸易合作超20亿元

■新重庆-重庆日报记者 吴刚

非洲，拥有超过 14 亿人口规模和持
续增长的经济潜力。随着城镇化进程的
加速和基础设施的逐步改善，民众对私家
车、摩托车等便捷交通工具的需求日益旺
盛。重庆，作为中国重要的汽车和摩托车
产业基地，已然形成了品类齐全、配套完
善的产业集群。

因为这样的互补性，重庆将目光投向

非洲，不仅是汽摩“走出去”的战略延伸，
也是开辟增长新蓝海、构筑未来竞争优势
的必然抉择。

当前，已有部分重庆汽摩品牌在非洲
市场先行试水，并取得了初步成效。但这
仅仅是开始。要真正将非洲市场打造成
重庆汽摩的海外新高地，我们不能满足于
产品贸易，更需“深耕”“扎根”。

其一，需精准对接需求。深入调研非
洲各国具体国情、路况、消费习惯及文化
背景，推出定制化、差异化产品。例如，针
对部分地区路况较差、油品质量不一的状

况，要提升产品的耐用性和燃油适应性；
针对当地维修能力，简化产品结构，方便
保养维修。

其二，需构建服务体系。产品出海，服
务先行。在非洲建立和完善售后服务网络、
零部件供应中心及技术培训体系至关重
要。这不仅能解决用户的后顾之忧，提升品
牌忠诚度，更是企业长远发展的生命线。

其三，需探索本土合作。积极寻求与
非洲当地企业的合作，如建立合资组装厂，
不仅能降低关税壁垒、运输成本，更能带动
当地就业，深度融入当地经济社会发展。

其四，需着眼长远品牌。非洲市场潜
力巨大，但也面临国际同行的竞争。重庆
汽摩企业应注重品牌形象的塑造和维护，
以过硬的产品质量和负责任的企业行为，
赢得非洲消费者的长久信赖。

总之，非洲市场对于重庆汽摩产业而
言，是一片充满希望的沃土，也是一块考
验智慧和耐心的试金石。唯有以战略性
的眼光、务实的态度和持续的投入，方能
在这片大陆上成功开辟新天地，为重庆汽
摩产业的持续繁荣注入强劲而持久的“非
洲动力”。

为重庆汽摩征战非洲市场提四点建议

双桥经开区：产业培育与招商引资双轮驱动 拓展高质量发展广阔空间
5月22日，在第七届西洽会重大项

目签约仪式上，年产4万吨新能源汽车
再生铝压铸零部件产业园项目落地双
桥经开区。

据了解，该项目由南充星禾废旧金
属回收有限责任公司计划投资5亿元，
在邮亭园区建设铝压铸生产厂房约4
万平方米，涵盖铝镕炼、铝压铸生产线、
配套用房和相关环保安全配套设施，项
目投产后，将为长安汽车、赛力斯、比亚
迪等汽车企业配套。“项目的成功引进
将进一步推动双桥经开区智能网联新
能源专用车及其零部件产业、再生资源
与锶盐新材料产业集群强链补链。”双
桥经开区相关负责人说。

近年来，作为成渝地区双城经济圈
发展主轴上的重要节点、“中国重型汽
车摇篮”——双桥经开区积极融入成渝
地区双城经济圈建设、西部陆海新通道
建设等重大战略，围绕“建设先进制造
业新高地、打造产城景融合示范区”定
位，大力推动产业培育与招商引资双轮
驱动，不断释放区域发展活力潜力，为
新重庆建设贡献更多力量。

壮大“2+3+2”产业体系
加快培育新质生产力

走进本届西洽会双桥经开区展馆，
盛泰光电科技股份有限公司的多功能
摄像头产品引人注目。相比笔电行业
的单摄像头，该产品增加了近红外光摄
像头、双降噪麦克风、双红外补光灯，实
现了一款产品全方位满足视频、解锁、
支付等场景的功能需求。

盛泰光电是双桥经开区光电产业
的龙头企业。目前，该公司已建成现代
化生产线85条、新建COB芯片封装线
40余条、新购进超高精度AA生产线多
条，摄像头产能达5亿个/年，现有高端
摄像头模组生产车间全部升级为百级、
千级无尘车间。去年9月，重庆市经济
和信息化委员会官网公布《2024年重
庆市制造业单项冠军企业名单》，盛泰
光电成功入选。

盛泰光电的创新成长是双桥经开
区加快培育新质生产力的生动缩影。
近年来，双桥经开区持续壮大“2+3+2”

产业体系（2：智能网联新能源专用车及
其零部件产业、再生资源和锶盐新材料
产业；3：光电产业、新能源及新型储能
产业、航空地面设备产业；2：大健康产

业、现代商贸物流产业），在攀高向新中
塑造发展新动能新优势。

1-4月，双桥经开区“2+3+2”产业
规上工业企业完成产值69亿元、增长

19.2%。其中，光电产值20.8亿元、增长
28.5%，再生资源和新材料产值22.9亿
元、增长27%。一个个亮眼数据的背
后，正是“2+3+2”产业体系高质量发展
的强劲动能和广阔前景。

激活招商引资源头活水
汇聚产业发展澎湃动能

新年伊始，位于双桥经开区锶盐新
材料产业园的重庆环锂循环科技有限
公司施工现场呈现出一片热火朝天的
景象。

作为2023年度国家发改委重点项
目、成渝地区双城经济圈十大重点项目
之一，重庆环锂总投资106亿元。项目
建成后，预计拥有年拆解10万台新能
源报废汽车生产线、年处理15万吨退
役电池生产线、再生利用年产5.5万吨
电池级镍钴锰化合物生产线、再生利用
年产2万吨电池级氢氧化锂及碳酸锂生
产线等，成为动力电池回收利用的“主
力军”。

招商引资，是经济高质量发展的

“源头活水”。近年来，双桥经开区迭代
招商工作体系，组建专业招商专班，将

“招大引强”与“延链补链”相结合，按照
招龙头、补链条、聚集群的思路开展靶
向招商，一手引进“链主”企业，一手导
入上下游企业，形成项目招引的“葡萄
串”效应，做到引进一个企业、壮大一个
产业、形成一个集群。

1—4月，聚焦锶盐及新材料产业、
电子信息及光电产业、智能网联新能源
专用车及零部件产业等“6+1”特色产
业，双桥经开区共引进招商引资项目13
个，正式合同金额65.6亿元，完成区政
府下达调度目标123亿元的53.3%。

“项目引进来，更要落得下、发展
好，这才是关键所在。”双桥经开区相关
负责人说，从“走出去”敲门招商到“请
进来”共赢发展，从坚持“1224”营商服
务理念到探索“极限审批”改革，双桥经
开区一次次向外擦亮招商引资的“金名
片”，让良好营商环境的红利持续释放，
为高质量发展壮大提供广阔空间。

文/图 刘茂娇 孔德虎

第七届西洽会双桥经开区展馆现场

■新重庆-重庆日报记者 白麟

中国汽摩“出海”非洲前景如何？将
面临哪些机遇和挑战？

5月22日，第七届西洽会重点主题
活动之一的中国汽车摩托车品牌出海非
洲采供资源对接会举行，嘉宾们围绕“汽
摩品牌新时代 抱团出海新非跃”深入探
讨了这两个问题，勾勒出中非汽摩产业合
作的新蓝图。

会上，重庆市商务委员会与中非民间
商会签署了关于加强对非经贸交流与合
作备忘录。重庆3家企业分别与尼日利
亚、卢旺达、肯尼亚等国企业签署项目协
议，金额达16.5亿元，主要涉及汽车、摩
托车及相关零配件组装等项目。

中国汽摩出海非洲联盟正式启航。
该联盟由中非民间商会、中国摩托车商
会、重庆长安汽车股份有限公司、赛力斯
集团股份有限公司等11家单位共同发起
成立，未来将搭建中国汽摩企业与非洲市
场的合作桥梁，通过资源整合、信息共享、
政策协调和产业合作，提供市场调研、政
策解读、商务对接等服务，降低企业出海
成本，提升市场竞争力。

参会人士纷纷表示，本次对接会从智
库解码趋势到实战经验共享，从数智人才
生态构建到供应链金融护航，以系统化思
维绘制了中非汽摩产业从“贸易出海”向

“生态出海”跃迁的路线图。

“东风”已至
非洲市场前景广阔

“对于重庆乃至中国汽摩产业而言，
非洲市场的潜力源于其内在增长动力。”
联合国工发组织投资和技术促进办公室
主任武雅斌指出，非洲人口超过14亿，年
轻人占比非常高，是未来消费市场的主力
军，对汽摩需求庞大且多元。

尼日利亚联邦共和国驻华使馆临时
代办巴巴加纳·瓦基勒亦称，尼日利亚作
为非洲最大经济体和人口第一大国，其汽
摩市场广阔且增长迅速。

中国国家创新与发展战略研究会副
秘书长曹炜则将非洲誉为全球最具发展
潜力的新兴市场之一，“2024年中非贸易
额高达2.1万亿元人民币，创历史新高，
其中新能源汽车和摩托车对非出口分别
激增104%和21%。”

武雅斌观察到，新能源汽车和电动摩
托车正成为非洲新能源转型的突破口，部
分国家已尝试建设电动车本地化供应链
并推出激励政策。曹炜也指出，埃及、加

纳、埃塞俄比亚等国正通过关税减免、购
车补贴等政策大力推广电动汽车。

在此背景下，重庆汽摩产业凭借其雄
厚基础和敏锐嗅觉，正加速“出海”非洲。
中国摩托车商会常务副会长李彬表示，重
庆摩托车企业对非出口已占其总出口的
15%—20%，且在2024年全国摩托车出
口十强企业中独占五席。

重庆现代开放型经济研究院院长刘
岚的数据更为直观：2024年，重庆汽车对
非 出 口 额 约 23.76 亿 元 ，同 比 暴 增
551.99%；摩托车对非出口额达25.80亿
元，同比增长19.69%。她预测，到2027
年，重庆汽车出口非洲金额将达371.58亿
元，摩托车出口非洲规模将达31.59亿元。

“蓝海”行舟
挑战与机遇并存

尽管非洲市场前景广阔，但中国汽摩
企业在“出海”过程中也须清醒认识并妥
善应对挑战。

武雅斌指出，非洲部分国家存在政策
法规稳定性、汇率波动、贸易壁垒等宏观风
险，以及因文化差异、消费习惯不同带来的
市场推广、供应链管理和本地化运营难
题。他特别强调，技术型和管理型人才短
缺，是制约非洲汽摩产业发展的重要因素。

挑战背后也孕育着合作潜力。刚果
民主共和国驻华大使巴卢穆埃内表示，中
非汽摩产业存在天然互补性。他介绍，该
国拥有全球70%的钴储量，以及全球最
大的硬岩锂矿床，这些都是新能源汽车电

池和关键部件的原材料。目前，非洲国家
能源转型需求迫切，这为中国新能源汽摩
产业打开了广阔市场。

武雅斌认为，中国汽摩产业的技术优
势、成熟产业链和强烈“出海”意愿，与非洲
国家对产业升级的迫切需求形成完美对
接。非洲的资源优势、人口红利与中国的
技术赋能深度融合，必将化挑战为机遇。

联合国工业发展组织第四次工业革
命产业联盟数字人才专委会主任专家林
康平也表示，中国在新能源汽车、智能网
联技术及相关人才储备方面已走在世界
前列，能为非洲发展提供支持。

曹炜认为，非洲多国将电动化纳入
国家战略，为中国输出新能源技术、充电
设施和储能解决方案提供了契机；非洲
的资源禀赋与中国的制造能力相结合，
通过合资建厂等模式可实现双赢；非洲
消费升级与多元化市场需求，为中国车
企提供了通过差异化产品和服务创新
（如网约车平台、换电网络）精准匹配市
场的空间。

巴卢穆埃内期望能够通过与中国在新
能源汽车产业的合作，建立国际资源安全
保障体系，推进产业链深度协同，并欢迎中
国制造商赴其经济特区设厂组装。巴巴加
纳·瓦基勒也在会上发出了类似邀请。

“精耕”非洲
深度推进产业融合

多位与会代表指出，面对非洲市场的
独特性，中国汽摩企业特别是重庆企业，

需从战略高度规划“出海”路径。
李彬倡议，企业应从产品出口升级

为产品出口与投资并举，积极谋求产业
链本地化布局。曹炜也认为，只有将全
产业链延伸至非洲，才是真正的全球化
合作。

“应聚焦技术创新与绿色发展，精准
适配非洲市场需求。”曹炜表示，非洲将成
为中国新能源技术的重要应用市场和试
验场，他鼓励推广“光储充一体化”等绿色
交通解决方案。

刘岚则提醒，企业要充分利用非洲国
家为推动绿色交通而出台的各项优惠政
策，凭借技术和性价比优势快速抢占市
场。

在合作中，构建完善的人才培养与技
术转移体系至关重要。林康平介绍了联
合国工发组织通过AI数字技术赋能非洲
产业人才的计划，例如在乍得建设的中非
数字人才基地，旨在解决非洲人才短板。
他预计到2028年底将建起5个中国-非
洲AI数字人才创新中心，为汽摩产业培
养10万名复合型创新数字人才。

刘岚还为重庆企业规划了清晰的非
洲市场拓展路线图：长期深耕西非、南
非，快速拓展北非、东非；深入研究当地
热门车型及配件需求，并优先布局清关
便利的国家。她还指出了重庆汽车出海
非洲的一级核心区域（摩洛哥、埃及、科
特迪瓦、埃塞俄比亚）和二级重点拓展区
域，提醒企业抓住当前市场尚分散的关
键时机。

非洲市场潜力巨大 双方产业互补性强

中国汽摩“出海”非洲大有可为

汽 摩 出 海
非洲项目签约
仪式现场。
（受访者供图）


