
闪电贷
招商银行重庆分行

个人消费类示范产品

适用对象：招商银行零售客户
利率：3.4%—14.72%
期限：1—3年
单笔授信额度：1—100万元
产品简介：
闪电贷是一款线上线下相结合的消费类纯信用贷款，
可用于客户日常消费，支持转账、支取。根据客户征
信、法院信息、工商信息等多项指标综合评定贷款金
额，线上申请最高20万元额度，通过线下提额可最高
申请100万元额度。
产品特点：
1. 申请迅速，线上渠道建额，15分钟内可出结果；提款
最快1分钟可到账；
2. 随借随还用款便捷；

3. 最高额度可申请至100万元。
开设机构：
招商银行辖区内所有营业网点
联系方式：
陶鑫18523856551，023-65790169
业务流程：

办理方式：
招商银行手机银行App及招贷App
▶ 典型案例或实施效果：
家住渝北区的孙先生是重庆一家甲级医院的员工，最
近在装修新房，需要一笔30万元的资金作为装修款。
偶然间经朋友介绍，他了解到招商银行闪电贷有利率
优惠最低3.4%，便抱着试一试的心态去网点了解，招
商银行的客户经理立马与他对接服务。最终他成功在
招行手机银行上申请到了20万元的额度，并且在网点
现场提额到了30万元，还享受到了3.4%的年化利率。
不仅如此，孙先生还在闪电贷的线上抽奖活动中抽中
了华为液晶电视，招行闪电贷不仅帮他解了燃眉之急，
还赠出一份意外惊喜。孙先生表示闪电贷的体验非常
好，后续一定会向身边的朋友推荐。

专精特新信用贷
重庆银行

专精特新类示范产品

适用对象：专精特新中小企业
利率：不超过一年期贷款市场报价利率加65个基点
期限：3年
单笔授信额度：1000万元
产品简介：

“专精特新”信用贷是重庆银行对“专精特新”中小企业
发放的最高1000万元的信用贷款。其主要特色是采
取名单制分层管理，建立专属信用评级量化指标，在贷
前调查和贷后管理中与重庆市经信委协同管理，提升
产品办理的便捷性和高效性。
产品特点：纯信用、高额度、低利率、高效率。
开设机构：重庆银行各分支机构
联系方式：
陈柯睿023-63367435，刘航023-63367235

业务流程：
1.“专精特新”中小企业向当地经信委(中小企业主管
部门)提起授信申请。由当地经信委(中小企业主管部
门)对企业情况进行初步审查，审查通过出具《重庆银
行“专精特新”信用贷业务推荐表》，重庆银行即可受理
授信申请；
2. 重庆银行经办机构受理授信申请后，原则上1个工
作日内完成授信调查。资料齐全的前提下，3个工作日
内完成授信审查审批；
3. 审批通过后，企业在重庆银行开立对公账户，签订合
同等相关法律文书后放款支付。
办理方式：线下网点/手机银行/热线电话办理
▶ 典型案例或实施效果：
截至2023年6月末，重庆银行信贷支持“专精特新”中

小企业902户，授信余额超98亿元，其中国家级“小巨
人”企业占比11%。截至2023年6月末，该产品已累
计投放320户，金额超13亿元。

“感谢重庆银行为我们量身定制的融资方案，为企业发
展注入金融活水。”重庆某制造公司负责人表示，2020
年该公司被评为国家级专精特新“小巨人”企业，公司
某产品产量排名全国第四，现有生产线已不足以支撑
日渐增长的订单需求，公司决定扩张产能，同时做好上
市前的准备工作。重庆银行了解到公司实际情况后，
立即成立专项工作小组，迅速开辟绿色服务通道，结合
企业需求为其提供了期限3年，利率3.85%,额度1000
万元的“专精特新”信用贷，有了重庆银行的金融护航，
解决了公司在资金和日常管理的迫切需求，助力企业
于2022年成功登陆A股。

纾困扶持贷
重庆银行

普惠金融类示范产品

适用对象：个体工商户
利率：低至LPR—70BP
期限：1年—3年
单笔授信额度：最高10万元

产品简介：
为落地政策要求加大对个体户的信贷投放，重庆银行针
对收单个体工商户运用数字技术构建准入“白名单”,并
依托移动服务终端和风控审批模型，实现“线下实地调
查，线上审查审批”的业务办理模式。目前已为1万余
户商户提供融资。

产品特点：
利率低、纯信用、流程简便、随借随还

开设机构：
重庆银行所有经营机构均可办理
联系方式：
谢启明023-63367236，刘航023-63367235
业务流程：
业务申请→白名单准入→实地调查→系统审查审批→
线上签约→贷款发放
办理方式：
客户经理上门展业端(pad)办理

▶ 典型案例或实施效果：
作为“涪陵黑猪”品牌的加盟商，胡某夫妻俩前期看准
了农贸市场的良好前景，且考虑到个体工作的自由能
够更多地陪伴孩子，便在涪陵小区入户口开立了一家

“涪陵黑猪”专卖店。重庆银行涪陵支行客户经理积极
营销，胡某在该行开立了二维码收单业务，夫妻俩专卖
店自开立以来客源不断上升，回头客不断增多，客户的
收单流水也较为稳定。
2022年6月，客户经理在日常巡检中发现该客户有扩
张门店的打算，但由于自有资金仅能支持目前门店的
经营，找亲戚借不方便，找银行借太麻烦。客户经理积
极向客户推荐了银行新开发的“纾困扶持贷”,在线申
请、随借随还、用款灵活、最快15分钟内完成放款。客
户经理拿着展业终端来到胡某经营店内，点击“纾困扶
持贷”进件申请，快速填写好一些客户信息后，线上系
统给胡某授信5万元，胡某对如此快捷方便的融资方
式赞不绝口。胡某的新店于9月底开业，现经营得有
声有色。

生猪产业“保险+期货”贷款
农业银行重庆市分行

乡村振兴类示范产品

适用对象：生猪养殖企业

利率：市场化定价

期限：1年
单笔授信额度：不超过2亿元

产品简介：
生猪产业“保险+期货”贷款是指农业银行与保险公司、

期货公司建立共同管理、信息共享合作机制，引入“保

险+期货”模式，由保险公司向农业银行推荐同时购买

生猪养殖保险和生猪期货价格保险的养殖企业或农业

银行向养殖企业发放的、以生猪活体为抵押物、用于满

足其在生产经营过程中合理资金需求的贷款。在押品

发生保险事故时，保险公司按照约定向投保企业支付

赔偿资金，借款人承诺以赔付资金偿还银行贷款本息。

产品特点：
1. 担保方式灵活。可采取生猪活体抵押、其他资产抵

押、保证担保、信用等方式，解决了生猪养殖企业融资

难的问题；

2. 贷款金额大。按照流动资金贷款流程申报，单笔授

信最高可达2亿元；

3. 产品时效性高。产品最快可在2个工作日审批；

4. 登记流程简便。贷款质押登记手续简便，在人行中

登网办理登记。

开设机构：重庆农行各分支机构

联系方式：
重庆分行 张世佳 023-63970295

业务流程：业务申请→业务受理→业务调查→审查审

批→抵押登记→签订合同→贷款发放

办理方式：
重庆农行各分支行公司业务部/普惠金融部

▶ 典型案例或实施效果：
为积极支持涪陵黑猪优良品种繁育，支持生猪产业稳

产保供，涪陵农行通过“保险+期货”模式，通过在中国

太平洋财产保险股份有限公司重庆分公司购买6个月

“保险+期货”产品，保险公司通过长江期货公司在期货

市场采取风险对冲机制，将价格风险进行有效合理转

移，达到保险(贷款)生猪“保值”的作用，有效缓释生猪

活体抵押品灭失及因价格下跌导致押品大幅贬值等风

险，更好满足生猪企业融资需求，帮助企业实现增收

860万元以上。
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7月11日，由重庆市地方金融监督管理局主办的“2023重庆金融创新产品发布会”在渝举办，首次集中评选并发布《重庆金融创新产品手册
（2023）》，对外推广60余家金融机构的140余款金融创新产品。

会上发布的《重庆金融创新产品手册（2023）》由重庆市金融监管局等部门征集汇编，涉及专精特新、科创金融、乡村振兴、绿色金融、消费金融、普惠
金融等重点领域，收录了银行、保险、小贷公司、商业保理、融资租赁、融资担保、金融科技类企业7类机构140余款金融创新产品及服务。为进一步提升
金融服务的可得性，本报将《重庆金融创新产品手册（2023）》部分银行类金融创新产品进行展示，以便各类企业及广大群众更高效、更直观地了解金融
创新产品，同时拓宽金融创新产品覆盖面、畅通融资渠道，进一步助力金融服务实体经济。

账权池
招商银行重庆分行

产业金融类示范产品

适用对象：
长安汽车、长城汽车、一汽大众、上海大众、东风日产、
日产中国等汽车主机厂的一级配套生产类供应商
利率：3.65%—6.0%
期限：1年
单笔授信额度：0—1亿元
产品简介：

“账权池”供应链业务模式是指基于上游供应商间与汽
车主机厂间交易数据，在实现账户锁定、回款资金管理
的前提下，将订单融资、库存融资、发票融资进行组合管
理，以上游供应商持有的对核心企业现有或未来的应收
账款作为还款来源给予供应商的综合授信额度。
产品特点：
1. 授信额度高：根据企业与汽车主机厂历史合作情况

核定额度；
2. 品种多：供应商可灵活选择流贷、承兑、付款代理、国
内证等业务品种；
3. 操作便捷：线上提款方便快捷，随借随还。
开设机构：
招商银行重庆分行辖内各网点
联系方式：
杨润18523002469，023-67682256
业务流程：
业务申请→业务受理→业务调查→审查审批→签署合
同→质押登记→贷款发放
办理方式：线下办理
▶ 典型案例或实施效果：
重庆市DM汽车电器有限公司是一家集研发、生产、销

售汽车空调控制器、灯光/雨刮组合开关等专业化汽车
电器的国家级专精特新“小巨人”企业。因为产品质量
过硬，企业订单不断增多，近年来销售收入实现快速增
长，企业规模的快速增长也让企业有了新增流动资金需
求，因企业厂房前期已经抵押，通过多方询问，企业都未
找到合适的融资途径。招行客户经理在得知企业情况
后，了解到企业是长安汽车的上游供应商，便向企业推
荐了“账权池”产品融资解决方案，无需抵押担保，也无
需线下找长安汽车确权，只需向长安汽车和招商银行申
请，锁定企业对长安汽车现有及未来的应收账款作为还
款来源即可。方案得到了企业的高度认可，全力配合招
商银行完成了授信申报，最终招商银行在不到半个月的
时间成功为企业授信6000万元，额度超过了企业原抵
押授信额度，成为了企业贷款的主办银行。


